WYMAGANIA EDUKACYJNE NA POSZCZEGÓLNE OCENY SZKOLNE
Z PRZEDMIOTU: ORGANIZACJA SPRZEDAŻY
DLA KLASY 1 SZKOŁY BRANŻOWEJ I STOPNIA


	Wymagania na poszczególne oceny – uczeń powinien:


	konieczne
(ocena dopuszczająca)
	podstawowe
(ocena dostateczna)
	rozszerzające
(ocena dobra)
	dopełniające
(ocena bardzo dobra)
	wykraczające
(ocena celująca)

	KLASA I

	· zdefiniować pojęcie handlu 
· wymienia funkcje przedsiębiorstw handlowych 
· wymienia struktury organizacyjne 
· wyjaśnić pojęcie popytu konsumpcyjnego; 
· znać czynniki ekonomiczne i pozaekonomiczne regulujące popyt 
· klasyfikuje potrzeby ludzkie 
· wymienia sposoby zaspokojenia potrzeb 
· wiedzieć czym są towary konsumpcyjne 
· podać definicje towaru substytucyjnego 
· podać definicje dobra komplementarnego 
· znać pojęcie elastyczności popytu 
· dokonać wyboru źródeł zakupu 
· wiedzieć jak obliczyć ilość zamawianych towarów 
· wymieniać dokumenty dotyczące dostaw 
· wiedzieć czym jest harmonogram dostaw 
· znać przesłanki wyboru dostawcy, 
· znać dokumenty handlowe 
· znać dokumentację związaną z zamawianiem towarów
,
	· określić zadania handlu 
· przedstawić formy handlu detalicznego 
· charakteryzuje struktury organizacyjne 
· wymienić i omówić rodzaje popytu 
· wymienić czynniki wpływające na popyt wymienić przesłanki wyboru dostawcy 
· ustalić harmonogram dostaw 
· wymienić rodzaje popytu, podać przykłady; 
· określić czynniki decydujące o wyborze dostawcy; 
· wymienia rodzaje popytu na towary 
· tworzyć typowe pisma handlowe 
· określa rodzaje dokumentów dotyczących dostaw towarów stosowanych powszechnie w przedsiębiorstwach handlowych, 
· obliczyć ilość zamawianych towarów 
· wymienić dokumentację związaną z zamawianiem towarów 
· sklasyfikować obiekty handlowe 
· wymienić czynniki wpływające na popyt 
· wymienić przesłanki wyboru dostawcy 
· dobierać do przykładu towary substytucyjne dobierać do przykładu towary komplementarne 
· definiować popyt i potrzeby 
· wymienić czynniki kształtujące ofertę placówki handlowej 
· wymienić źródła zakupu towarów 
· wymienić instrumenty cenowe i pozacenowe decydujące o wyborze dostawcy 
· wymienić zasady właściwego doboru towarów 
· wyjaśnić, na czym polega rejonizacja dostaw
	· przedstawić klasyfikację handlu 
· określa zalety i wady struktur organizacyjnych 
· omawia istotę i znaczenie centrum handlowo-usługowego 
· scharakteryzować zasady funkcjonowania sieci handlowych; 
· wskazać przykłady sieci handlowych; 
· scharakteryzować metody badania popytu; 
· wymienić źródła zakupu towarów; 
· omówić procedury zamawiania towarów; 
· przedstawić zadanie 
akwizytora; 
· scharakteryzować zasady zaopatrzenia w towary; 
· rozróżnić formy dostaw (loco, franco) 
· wskazać, co należy wziąć pod uwagę opracowując harmonogram dostaw odbieranego towaru 
· omawiać czynniki decydujące o wielkości i strukturze zaopatrzenia placówek handlowych 
· dokonać podziału potrzeb wg różnych kryteriów 
· definiować wybrane rodzaje popytu
· dobierać metody pozyskania informacji dotyczących popytu na towary

	· określić znaczenie handlu 
· scharakteryzować handel stacjonarny; 
· scharakteryzować handel ruchomy; 
· scharakteryzować handel wysyłkowy; 
· dobiera strukturę organizacyjna do różnych typów działalności handlowej 
· wskazać znaczenie centrum usługowo-handlowego we współczesnym handlu; 
· podać przykłady marek własnych; 
· dokonać wyboru dostawcy na podstawie danych; 
· sporządzić przykładowe zamówienie na towary; 
· sporządzić przykładową ofertę handlową i umowę sprzedaży; 
· sporządzić przykładowy harmonogram dostaw; 
· bezbłędnie przygotowywać dokumenty handlowe: ofertę, zamówienie, pismo informacyjne, 
· dokonać analizy zapotrzebowania konsumentów na towary i zapasy towarowe w celu ustalenia wielkości zakupu 
· scharakteryzować rolę, jaką odgrywa ustalanie wielkości zaopatrzenia 
· dobierać sposoby pozyskania informacji dotyczących popytu na określone towary 
· określać istotę komplementarności towarów 

	· właściwie interpretować nowe sytuacje i zjawiska, 
· w sposób twórczy rozwiązywać problemy, 
· opracowuje strukturę organizacyjna różnych działalności handlowych 
· podaje przykłady różnych form handlu detalicznego w środowisku lokalnym 
· sporządzić sieć handlową na przykładzie określonego przedsiębiorstwa 
· wykazuje dużą samodzielność w uzyskiwaniu informacji i 
· zastosowaniu ich w praktyce 
· uczestniczy w konkursach, olimpiadach i osiąga wyróżniające wyniki 




Ocena niedostateczna: uczeń nie opanował wiedzy i umiejętności obejmujących wymagania konieczne z danego materiału – działu tematycznego. Nie uzyskał minimum 30% wartości punktów z odpowiedzi pisemnych podczas kontroli bieżącej. Nie potrafi definiować pojęć, omawiać i charakteryzować podstawowych zjawisk nawet przy pomocy nauczyciela. Wykazuje brak systematyczności i chęci do nauki. Nie podejmuje prób poprawy ocen niedostatecznych ze sprawdzianów w terminie wcześniej określonym lub odmawia odpowiedzi. Nie przejawia aktywności na lekcjach oraz nie prowadzi systematycznie zeszytu przedmiotowego.

