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	Wymagania na poszczególne oceny

	konieczne 
(ocena dopuszczająca)
 Uczeń powinien:
	podstawowe
(ocena dostateczna)
Uczeń potrafi to, co na ocenę dopuszczającą oraz powinien:   
	rozszerzające
(ocena dobra)
Uczeń potrafi to, co na ocenę dostateczną oraz powinien:
	dopełniające 
(ocena bardzo dobra)
 Uczeń potrafi to, co na ocenę dobrą oraz powinien:
	wykraczające 
(ocena celująca) 
Uczeń potrafi to, co na ocenę bardzo dobrą oraz powinien:

	• znać zasady zabezpieczania towarów, 
• wymieniać zasady gospodarowania opakowaniami, 
• wymieniać zasady oznakowania towarów, 
• omówić pojęcie i funkcje opakowań, 
• wymieniać oznaczenia umieszczane na opakowaniach,
• wymienia rodzaje znaków na opakowaniach, 
• obliczać proste zadania dotyczące marż metodami „w stu” i „od sta”, 
• znać pojęcie akcyzy, 
• znać pojęcie : marża handlowa, 
• podawać pojęcie ceny, 
• znać pojęcie bonifikaty, rabatu, skonta, 
• wiedzieć czym są ceny 
urzędowe,
• wiedzieć czym jest podatek Vat,
• znać opakowania transportowe,
• zna stawki podatku Vat,
• zna przyczyny strat w placówkach handlowych,
• wiedzieć, czym jest marnotrawstwo w handlu,
• wiedzieć, co jest przeciwieństwem niedoboru – superata,
• znać cel inwentaryzacji,
• wymienić funkcje, rodzaje i metody inwentaryzacji,
• wymienić rodzaje winy pracownika,
• znać zasady właściwej organizacji pracy zapobiegające kradzieży,
• znać procedurę postępowania pracownika ochrony na wypadek kradzieży.

	• omówić zasady zabezpieczania towarów, 
• omówić odpowiedzialność materialną sprzedawcy, 
• wiedzieć, jak zabezpieczyć towar przed kradzieżą, 
• wiedzieć na czym polega ochrona praw konsumenta, 
• znać zasady oznakowania towarów, 
• wymienić i scharakteryzować zasady gospodarowania opakowaniami, 
• identyfikować podstawowe zasady oznakowania towarów przygotowywanych do sprzedaży w punkcie sprzedaży, 
• obliczać proste rabaty i opusty,
• opisać pojęcie akcyzy i 
wymienić grupy towarów objętych akcyzą,
• klasyfikować opakowania
• określić na czym polega segregacja,
• omawiać zasady pakowania towaru,
• wiedzieć jakie są ubytki i niedobory towarowe,
• obliczać podstawowe zadania dotyczące marż metodami „w stu” i „od sta”,
• odróżnić cenę netto od brutto
• wiedzieć jakie są rodzaje gospodarki opakowaniami i rozumie ich zalety oraz wady,
• omawiać rodzaje i strukturę cen,
• znać rodzaje marż handlowych,
• podawać informacje znajdujące się na wywieszkach cenowych,
• wymieniać funkcje i cechy opakowań,
• wyjaśniać czym są opusty cenowe,
• wymieniać funkcje ceny,
• oblicza kwotę podatku,
• wymienia skutki strat ponoszonych przez przedsiębiorstwa,
• podaje przykłady strat nadzwyczajnych w przedsiębiorstwach handlowych,
• wymienia elementy systemu zabezpieczającego towary,
• wyjaśnia czym jest monitoring placówki handlowej,
• wymienia obowiązki pracowników handlu dotyczące ochrony towarów,
• zna funkcje podsystemu sprzedaży.
	• zabezpieczyć towar przed kradzieżą, 
• omówić strategię cenową, 
• odczytać wskazane, powszechnie stosowane oznakowania towarów i opakowań, 
• identyfikować zasady racjonalnej gospodarki opakowaniami, 
• charakteryzować zasady oznakowania wskazanych towarów przygotowywanych do sprzedaży, 
• określać zależność między ceną towaru a popytem i podażą, 
• obliczać marże metodami „w stu” i „od sta”, 
• wymieniać rodzaje gospodarki opakowaniami, rozumieć ich zalety oraz wady, 
• obliczać rabaty i opusty; 
• charakteryzować pojęcie akcyzy i wymieniać grupy towarów objętych akcyzą, 
• charakteryzować i porównywać metody sprzedaży,
• omawiać na czym polega racjonalna gospodarka opakowaniami,
• dokonać właściwego doboru opakowania do określonego towaru,
• omawiać rodzaje i
strukturę cen,
• omawiać zasady ustalania ceny,
• znać pojęcie podatek VAT oraz stawki podatku oraz potrafi wyliczyć podatek z wartości netto
• rozróżniać wady jawne od wad ukrytych,
• rozróżnić znaki zasadnicze, informacyjne, niebezpieczeństwa, manipulacyjne, ekologiczne,
• omawiać budowę kodu kreskowego,
• dokonać klasyfikacji opakowań,
• omawiać metody kształtowania cen.
• rozróżniać najczęściej stosowane rabaty,
• obliczać rabaty, skonto,
• ustalać cenę sprzedaży,
• przedstawić strukturę ceny detalicznej,
• rozróżnić funkcje ceny,
• rozróżnić poszczególne strategie i techniki ustalania cen,
• charakteryzować podatek VAT,
• rozróżniać VAT należny i VAT naliczony,
• podać powody strat wynikające ze sposobu prowadzenia działalności,
• przedstawiać i omawiać klasyfikację niedoborów towarowych,
• omawiać charakter różnic inwentaryzacyjnych,
• rozliczać inwentaryzację,
• przedstawiać systemy zabezpieczające towary przed kradzieżą,
• omawiać sposoby zapewnienia bezpieczeństwa klientom,
• określać kary za popełnione czyny zabronione w działalności handlowej,
• wskazywać sposoby zapobiegania przed zniszczeniem towarów.

	• uzasadnić w logiczny sposób znaczenie oznakowania towarów znakami jakości, 
• uzasadnić konieczność przestrzegania racjonalnej gospodarki opakowaniami w tracie dostaw towarów, 
• obliczyć prawidłowo ceny zgodnie z zasadami stosowanymi w handlu, 
• obliczać zadania o podwyższonym stopniu trudności dotyczące marż metodami „w stu” i „od sta”, 
• obliczać zadania dotyczące rabatów i opustów, 
• klasyfikować opakowania, 
• określić na czym polega segregacja, 
• omawiać zasady pakowania towaru, 
• omawiać rodzaje i  strukturę cen, 
• omawiać zasady ustalania ceny, 
• znać rodzaje marż handlowych,
• znać pojęcie podatek VAT oraz stawki podatku oraz potrafi wyliczyć podatek z wartości netto,
• potrafi wyliczyć wartość podatku VAT oraz wartość brutto,
• potrafi wyliczyć wartość sprzedaży znając cenę jednostkową netto,
• potrafi wyliczyć wartość marży handlowej ,,w stu’’ i ,,od sta”,
• wyjaśnić na czym polega racjonalna gospodarka opakowaniami,
• wskazać czynniki wpływające na poziom cen,
• obliczać cenę detaliczną, cenę zbytu,
• przedstawia strukturę marży handlowej i ceny detalicznej,
• stosować sposoby obliczania podatku Vat,
• różnicować ceny,
• analizować straty powstałe w handlu na podstawie danych statystycznych,
• charakteryzować metody ustalenia dopuszczalnych ubytków towarowych,
• obliczać wysokość niedoboru i limit ubytków,
• wskazywać od czego zależy wielkość limitu,
• przedstawiać zakres kontroli towarów przeznaczonych do sprzedaży,
• określać rodzaj odpowiedzialności w stosunku do rodzaju winy,
• rozróżniać odpowiedzialność indywidualną za powierzone mienie, a odpowiedzialność wspólną,
• dobierać system zabezpieczeń do branży i metody sprzedaży.
	• obliczać i interpretuje ceny w handlu. 
• analizować i przewidywać oraz ustalać wielkość zaopatrzenia, 
• obliczać problemowe zadania dotyczące marż metodami „w stu” i „od sta”, 
• obliczać problemowe zadania dotyczące rabatów i opustów,
• wyliczać skonto, bonifikatę i rabat, 
• znać przepisy z zakresu odpowiedzialności materialnej pracowników oraz je stosować w różnych sytuacjach. 




Na ocenę niedostateczną uczeń nie spełnia podstawowych wymagań na ocenę dopuszczająca, lekceważąco podchodzi do obowiązku nauki. 


